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SOBRE Mi

Soy una profesional en mercadeo proactiva y orientada a resultados, con experiencia en estrategias de
marketing, desarrollo de negocios y organizacion de eventos. He liderado proyectos de captacion de clientes y
optimizacion de la visibilidad de marcas en ferias y activaciones, aplicando enfoques innovadores para
maximizar su impacto. Mi habilidad en negociacion y en la gestion de equipos multidisciplinarios me ha
permitido alcanzar objetivos comerciales clave, siempre con un enfoque en el crecimiento y posicionamiento,

EDUCACION

Profesional en Mercadeo

Universidad Santo Tomas
2014 - 2018

Curso en Marketing Digital

Universidad Externado
2022

Diplomado en community
management

Politécnico nacional de Colombia
2022

IDIOMAS

Espanol: nativo
Inglés: avanzado

MARIA CAMILA BELTRAN
Lider Equipo Trade

Fondo Nacional del Ahorro
+57 321854 8249

2024 -
Actualmente

EXPERIENCIA

S&A SERVICIOS Y ASESORIAS S.A.S
PROFESIONAL DE GESTION FONDO NACIONAL DEL AHORRO

Desarrollé 'y gestioné las relaciones estratégicas con
proveedores, asi como la coordinaciéon de actividades con BTL
para asegurar la visibilidad y disponibilidad éptima de la
marca. Lideré la planificacion y ejecucion de activaciones y
eventos, dirigiendo al equipo de logistica para garantizar una
implementaciéon coherente con la estrategia general.
Implementé estrategias efectivas de captacion de leads en
ferias de alto impacto, logrando una base de datos consolidada
que fortalecid las acciones comerciales y de seguimiento.
Realicé evaluaciones de desempeno y rentabilidad de eventos y
ferias, ajustando las tdcticas para maximizar el impacto.
Ademads, elaboré informes detallados de indicadores clave de
rendimiento (KPIs) para medir la efectividad de las
activaciones. También gestioné e identifiqué eventos de mayor
impacto comercial y me encargué de la negociacion de precios
para establecer relaciones comerciales importantes para
nuestra entidad, manteniendo, por supuesto, una comunicacion
y relacion de confianza con entidades afines.
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. Alta capacida e adaptabilidad en entornos
dindmicos y cambiantes. Realicé estrategias para potenciar la eficiencia de actividades
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REFERENCIAS 2018 - 2019 FONDO NACIONAL DEL AHORRO

ANALISTA DE MERCADEO

Lideré el desarrollo y ejecucion de campaias de marketing tanto
internas como externas, asi como la creacion y seguimiento del
plan de mercadeo. Realicé investigaciones sobre la competencia
para generar estrategias de benchmarking y colaboré con
agencias BTL en la coordinacion y planificacion de activaciones.
Gestioné y aprobé propuestas de agencias BTL, fui responsable de
desarrollar briefs e informes sobre la efectividad y tendencias por
producto, y de identificar ventajas competitivas para la creacion
de estrategias de comunicacion efectivas.



